
Rückseitentext „Verkaufen in der Krise“ 
 
Kunden wollen kaufen! 
 
Kunden wollen nichts verkauft bekommen – 
Kunden wollen selbst entscheiden! 
Spitzenverkäufer konzentrieren sich darauf, 
Wünsche zu wecken, und lassen kaufen. 
 
Mit zahlreichen Beispielen bringt dieses 
"Verkaufstraining für schwierige Zeiten" die 
besten Erfolgsstrategien auf den Punkt: 
 

• Menschen verstehen – Kunden 
gewinnen 

• Vertrauen aufbauen und erhalten 
• Wünsche wecken – kaufen lassen  

 
Die Autoren provozieren, hinterfragen und 
weisen den Weg zum Geschäftserfolg. 
 
Mit zahlreichen Übungen zum 
Gedächtnistraining für Verkäufer nach der 
Geisselhart-Methode. 
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ist Deutschlands bekanntester Gedächtnistrainer. Sein Buch "Das perfekte Gedächtnis" und 
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